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Asiatisk pseudokapitalism

Av tradition brukar man Kklassificera
ckonomiska system som antingen kapita-
listiska eller planekonomiska. Man tycks
allmint vara tidmligen Sverens om vad
som skall avscs med dessa beteck-
ningar. Likasd givet dr att de bida rikt-
ningarna stir i motsatsférhdllande till
varandra samt att de i sig inrymmer ett
stort antal variationer.

Inom ramen for vad som normalt
uppfattas som ett kapitalistiskt system
per definition finns dock ett foga stude-
rat omrade som jag valt att kalla “Asia-
tisk pscudo-kapitalism”.1 Existensen av
ett pseudo-kapitalistiskt system ir teore-
tiskt intressant di det kullkastar sedan
lange accepterade ekonomiska begrepp.

Inom stora delar av Asien och Nord-
afrika av idag &r smihandeln ett domi-
nerande inslag i den ekonomiska bilden.
Var och en sem besdkt Orienten kan
inte undga att frapperas av det stora an-
talet smahandlare och manglare som
sviirmar éver marknadsplatser och bazaa-
rer, ofta till synes syssloldsa i stindig
konversation dver oiindliga koppar té.

Karaktiristiskt {6r smihandlarna &r
att de har odndligt smi varulager., Man
kan i detta hinseendc urskilja tre grup-
per: de som har ett lager viirt ett par
tior ({férsiiljare av exempeclvis tobak,
frukt, krims-krams, sybehdr, mindre kli-
desartiklar, etc), de med ett lager viirt
upp till ctt par hundra kroner (firsiljare
av husgerdd, klider, tyg, lidervaror,
livsmedel, verktyg, allehanda handarbe-
ten, etc) och slutligen handlare med la-
ger Over tusenlappen (mattor, smycken,
importerade tyger samt numera ocksh

LF6r intresserade av dmnet kan nimnas
att en komplett text med fullstandiga refe-
renser, bibliografi ech dokumentation publi-
ceras 1976 1 Anthropos, Fribourg, under
titein: “Social interaction as a major force
in Asian cconomy: An analysis of *Asian
pseudo-capitalism’” samt att detta tema
kommer att behandlas av den ekonomiska
scktionen vid The Fifth European Con-
ference on Moedern South Asian Studies i
Leiden under juli 1976.

antikviteter, importerade specialartiklar
och kapitalvaror.)

De tva forsta grupperna ir absolut do-
minerande. Hirav foljer att investe-
ringar av kapital i lager dr ytterst mini-
mala och att lagren stindigt méaste fyllas
pa och fornyas.

Smaéahandelns operativa bas #r orien-
tens bazaarer, dvs antingen permanenta
handelsplatser, institutionaliserade vec-
komarknader eller tillfilliga ambule-
rande varuexpositioner. 1 visterlandet
uppfattas bazaaren uteslutande som en
handelsplats, vilket dr ett grovt missfor-
stind. Bazaarens funktioner #r i lika hég
grad sociala: man triffas och pratar, ar-
rangerar kanske dktenskap, ordnar
transporter, lejer arbetskraft, ater, dric-
ker té, far hora de senaste nyheterna, ba-
dar, klipper och rakar sig eller bara fla-
nerar i timmar och tittar pi vad andra
gor.

Oricntens handelsmin tillhér “det ka-
pitalistiska systemet”™ di hela deras verk-
samhet iir baserad pd i korthet privat
dgande, privata ekonormiska initiativ och
egen vinst. S langt 4r allt valkint,

Den stora skillnaden déremot — och
detta dr det visentliga — ligger §{ hur
man bedriver affdrer och vilka kulturella
attityder som siyr handeln.

Den grundliggande uppfattningen iir
att affiirer dr roligt, ndgonting underhal-
lande och skojigt inte bara [Sr siljare
och képare utan i lika hdg grad for aské-
darna. En affirstransaktion gors sillan
upp man mot man, utan tilldrar sig all-
tid omgivningens infresse, varvid kanske
ctt dussin utomstiende fdrbipasserande
ligger sig 1 och tar parti fér och emot.
Det stidndiga foremalet for langa diskus-
sioner ir priscrna, vilka sdllan dr fixe-
rade (undantag utgdr bla livsmedel,
statsmonopoliserade varor, etc) utan helt
flytande. Prutandet har utvecklats till en
adel och tidskrdvande konst som ocksi
syltar till att visa att kdparen “hegriper
sig p& marknaden”.

Tva gyllene regler #ir nidra nog univer-
sella: man kan praktiskt taget pruta pa



allt och man far en proceniuellt stirre
prisreduktion ju dyrare varan dr. Ytterst
bestims prisreduktionen och dirmed
ocksd varans slutpris av siljarens rela-
tion till kunden. Avgdrande blir sidana
saker som om Kkunden #r utliinning,
okind, flyktig bekant, slakting eller niira
vin, Om man har forhandskunskap om
vilket pris siljaren har betalat {0r sin
vara (vitket dr mycket svart att skaffa
sig om man inte vistats lingc pd platsen
och har goda kontakter) slds man genast
av vilken I6jligt liten profit sidljaren till-
godordknar sig pA varan. Beroende pa
kundens forhallande till séljaren kan t ex
profiten pi en matta {or ett par hundra
kronor uppgd till tre och femtio eller
vinsten inskrinka sig till en tjugofemo-
ring for en kaftan, scm kostar ett par
tior.

Vinstmaximeringen ar saledes inte ett
absolut krav eller ndgot efterstrivansvirt
— huvudsaken dr att man gdr en vinst,
om den sedan ir liten eller stor upplevs
ofta som egalt. Detta kan ocksa illustre-
ras med det faktum att man I Asien och
Nordafrika ofta mdter min som vandrat
miltals till nirmaste bazaar f&r att utfora
en ekonomisk transaktion i storleksord-
ningen femtio dre till en krona.

Att vinstmaximeringen { sig intc ar en
nddviindighet mérks ocksd pa andra sa-
ker. Nagra exempcl. Det dr vanligt att
en forsidljare vigrar sdlja ectt stort antal
varor till en och samma kund. Detta har
hint mig atskilliga ganger bla 1 Turkict
och Afghanistan och varje ging har sil-
jaren motiverat sin viagran med att det
blir jobbigt for honom att genast férnya
sitt lager! Vid ett tillfalle vigrades jag i
Turkiet att kdpa metallfGremal fér 600
dollar; affirsmannen ville pd sin hdjd
lata mig handla 8r 200 dollar (det var
inget roligt att siilja si mycket pi en
ging, sade han). En annan gang bchov-
de jag i Afghanistan ett par dussin plast-
péasar att stoppa prover i men det gick
inte. Trots att en av de lokala sma-
handlarna hade hundratalet pasar i la-
ger fick jag med liknande motiveringar
bara képa ett par stycken,

Ofta sinker siljaren automatiskt och
oombett sitt pris beroende bla pid reli-
gitsa forestdllningar. Det hiinder ofta att
dagens férsta kund fir et extra bra pris
for att medfora lycka under resten av af-
firsmannens dag.

En hiandelse i Kabul for ett tiotal &r
sedan #r dnnu mer talande. En musei-
man ville képa en gammal sadel till sitt
museam. En handlare erbjdd honom ¢n
dylik efter nagot prutande for 25000

Afghanis (ca 1700 kronor). Museiman-
nen crbjod honom 20 000 Afs men silia-
ren vigrade thirdigt. Det blev ingen af-
far. Utan att veta nagot om dctta kom
nigon dag senarc en vin till museiman-
nen {6rbi samma affir och fick syn pi
sadeln. Han gick in och frigade efter
priset. 25 000 Afs dven denna ging. Mu-
seimannens vin svarade helt kort: "Du
fair 18000 for den och inte ett dyft
mer”. Handlaren skakade pa huvudet
och avvisade erbjudandet. Men i samma
dgonblick ramlade sadeln ner {rin sin
krok pa viggen. Handlaren blev vett-
skrimd, upplevde det som diliga omina
och vrilade: "Ta den genast for 18 0007,

Andra specifika egenheter hos de asia-
tiska affirsminnen kan ocksd pekas ut.
Vanligtvis planerar man inte sina affi-
rer, gdr inget kalkylarbete, har ingen
som helst reklam i nagon form, skyltar
sillan och har ingen bokfdring. Detta se-
narc giller ocksd relativt stora affdrer
med en arsomsittning pa upp till ett par
hundratusen kronor.

I och med en alltmer tilltagande tu-
rism hiller férhallandena pa att dndras.
Diir inflytandet fran visterlandet dr stort
(t ex i Beirut och Teheran) borjar de tra-
ditionella uppfattningarna ge vika for sk
madernt tinkande. I stort lever dock de
hiir beskrivna forestillningarna och atti-
tyderna kvar dver mycket stora omré-
den.

Om man nu forsgker knyta samman
alla dessa tridar si blir slutpredukten
ganska hipnadsvickande. Inom ramen
fér vad som traditionellt kallas ett kapi-
talistiskt system hittar vi stora grupper
av enskilda kapitalister per definition
som detta till trots inte uppflyller vissa av
kapitaljsmens grundkriterier sisom stri-
van efter vinstmaximering, “kallsinnigt”
beriiknande och investeringstinkande.
Vi finner motsatsen: kapitalistiska af-
fiarsidkare som tiil stor del liter ekono-
miskt jrrationella metoder styra sin verk-
samhet!

Karl Marx i all #ra men han #r icke
som si ménga hivdar universellt appli-
cerbar. 1 sitt klassiska arbete “Grund-
risse der Kritik der politischen Okono-
mie” hivdar han med bestimdhet att
kdpmannaklassen éverallt strivar efter
vinstmaximering, att profithungern helt
styr dem och att profittinkandet utgdr
hasen for deras hela existens. [ss. 739,
741 o. 743]. Att si inte universellt &r
fallet visar de exempe! som ovan redovi-
sats. Det existerar mellanformer, hir i
brist pa bittre kallade “asiatisk pseudo-
kapitalism®.

Fil dr C-J Charpentier, Uppsala
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